MEMORIA
ECONOMICA FORUM
ETSEIB 2019

Claudia Buxadé Reguera
Adria Gras Herrero
Carlos Romero Cdrceles

Direccio Forum ETSEIB 2019




INDEX
1. INTRODUCCIO 3
2. ORGANIGRAMA 3
3. TARIFES 4
4. CONSULTING DAY 5
4.1. DESPESES CONSULTING DAY 5
4.2. ACTIVITATS CONSULTING DAY 6
4.3. DESPESES PER EMPRESA 6
4.4, BALANC CONSULTING DAY 7
4.5. DIFERENCIA RESPECTE L’ANY ANTERIOR 7
5.FORUM ETSEIB 8
5.1. DESPESES FORUM ETSEIB 8
5.2. EMPRESES PARTICIPANTS FORUM ETSEIB 9
5.3. DESPESES PER EMPRESES 10
5.4. BALANG ECONOMIC CONSULTING + FORUM ETSEIB 13
5.5. ENQUESTES 14
— GENERAL 14
— ORGANITZACIO 16
— UBICACIO 17
— CATERING 18
—BAR 19
— WEB 20
— ACTIVITATS 21
6. INCIDENCIES | PROPOSTES DE MILLORA 23

HrorumY]
N ;
% §
A"’qnuul"“‘



1.INTRODUCCIO

Aquest document pretén ser un recull de totes les dades economiques del Forum
ETSEIB 2018, incloent-hi tots els actes que es duen a terme al llarg de tot el curs.

2.0RGANIGRAMA

Aquest any s’ha ampliat el nombre d’organitzadors a 13.

Organigrama Forum ETSEIB 2019

IMATGE
Arnau Llaurada
Patricia Navarro

C.C. .DIHE{EID . EMPRESA
— Claudia Buxadeé T
Cristian Matas Adria Gras Arnau Garcla
Marta Vila S Eduard Torné
Carlos Romero

LOGISTICA INFORMATICA

Andrea Serranc
Eduard Tunica

Marc Jufresa
Mireia Perna




H rorum Y
H 200 B
et

3. TARIFES

A continuacid es presenten les tarifes acordades a principis de curs per a oferir a les empreses.

—> Tarifes Consulting Day 2018

Inscripcio+Revista 300€
|[Conferencia 250€
Workshop 250€

—> Tarifes Forum ETSEIB 2019

Inscripcio+Revista 300€
Activitats

[Conferéncia 450€

Workshop 400€

ICafé Col-loqui 300€

[Entrevista Personal 200€
Stands

Stand Petit (3x2) un dia 1300€

Stand Gran (5x2) un dia 1900€
Packs

Silver Pack (stand petit + CC/EP/WK) 1800€

Silver Pack PREMIUM (stand petit + CF) 2000€

“Dia extra Petit 1100€

[Pack Gran un dia 2400€

“Dia extra Gran 1700€




4. CONSULTING DAY

El Consulting Day és un esdeveniment “extra” del Forum. El pressupost previst
inicialment també inclou les despeses generades en aquest esdeveniment. ELl
Consulting Day és un dia dedicat Unica i exclusivament a les consultores on
s’hi duen a terme diferents activitats al llarg del dia per apropar ’estudiant
al mon de la consultoria. Només es realitzen activitats i no es tenen estands.

4.1. DESPESES CONSULTING DAY

CONCEPTE DEPARTAMENT | PROVEIDOR DESPESA [€]
Aigua LOGISTICA Caprabo 5,28
Aigua individual LOGISTICA Caprabo 14,7
Tovallons LOGISTICA Caprabo 2,85
CocaCola LOGISTICA Caprabo 38,4
CocaColaZero LOGISTICA Caprabo 27,7
Suc de pinya LOGISTICA Caprabo 7,88
Suc de taronja LOGISTICA Caprabo 6,06
Suc de préssec LOGISTICA Caprabo 5,79
Llet Semi LOGISTICA Caprabo 4,86
Llet (Soja) LOGISTICA Caprabo 1,98
Llet (NoLactosa) LOGISTICA Caprabo 2,36
Got de plastic LOGISTICA Caprabo 9,3
Mantel deshechable LOGISTICA Caprabo 89,66
Bandejas deshechables | LOGISTICA Caprabo 121

+ blondas

Entrepans LOGISTICA ETSEIB CAFE 100
Obsequi gots isotérmics | LOGISTICA Pongomilogo 217,50
Pastes i fruits secs LOGISTICA Dulces La Clave 39,69
TOTAL 695,01
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4.2. ACTIVITATS CONSULTING DAY

Durant tot el dia del Consulting Day es van realitzar 5 conferéncies i 5 workshops.

CONFERENCIES WORKSHOPS
EY Accenture
Capgemini SDG
BCG Everis
PwC KPMG
Deloitte AECOC
4.3. DESPESES PER EMPRESA
EMPRESA CONCEPTE IMPORT [€]
Accenture Inscripcid + revista 300
Accenture Workshop 250
BCG Inscripcid+revista 300
BCG Conferéncia 250
Deloitte Inscripcid+revista 300
Deloitte Conferéncia 250
Everis Inscripcid+revista 300
Everis Workshop 250
EY Inscripcid+revista 300
EY Conferencia 250
Capgemini Inscripcid+revista 300
Capgemini Conferéencia 250
AECOC Inscripcid+revista 300
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AECOC Workshop 250
PwC Inscripcid+revista 300
PwC Conferencia 250
KPMG Inscripcid+revista 300
KPMG Workshop 250
SDG Inscripcid+revista 300
SDG Workshop 250
TOTAL 5500

4.4. BALANC CONSULTING DAY

INGRESSOS [€]

DESPESES [€]

BENEFICIS [€]

695,01

4.5. DIFERENCIA RESPECTE L’ANY ANTERIOR

Com a resum, s’estableix una comparativa amb ’edicié anterior.

EDICIO INGRESSOS [€] DESPESES [€] BENEFICIS [€]
Forum 2018 903,41
Forum 2019 695,01

Cal destacar, com a comentari, que el Consulting Day dificilment pot créixer més, ja
que és un esdeveniment enfocat a un Unic dia, i actualment ja s’utilitzen totes les
franges horaries possibles.

H rorum Y
%;



5.FORUM ETSEIB

El Forum ETSEIB es va dur a terme els dies 12, 13 i 14 de Mar¢ del 2019.

5.1. DESPESES FORUM ETSEIB

CONCEPTE DEPARTAMENT | PROVEIDOR DESPESA [€]
Stands LOGISTICA DiStands 11.199,64
Catering LOGISTICA Open 15.000
Dinars col-laboradors LOGISTICA Bar ETSEIB 512,40
Fruita LOGISTICA Refruiting 231,61
Neteja i vigilancia LOGISTICA ISS 800
Megafonia LOGISTICA Miguel Diaz 1.995
Vins i Cava LOGISTICA Vila Viniteca 374,63
Bosses obsequi LOGISTICA Seriprint 152

Vins obsequi LOGISTICA Barthomeus 900

Llet i altres LOGISTICA Mercadona 7,44
Plaques identificadores | LOGISTICA Abacus 6,13
Plaques identificadores | LOGISTICA Abacus 22,50
pinca

Cinta penja- LOGISTICA Abacus 3,25
identificadors

Cinta penja- LOGISTICA Abacus 47,36
identificadors + piles

Parquing aeroport LOGISTICA Aena 1,12
TOTAL LOGISTICA 31233,08
Diptics DISSENY Prisma 284,00
Obsequios DISSENY Prisma 2940,00
Carpetes DISSENY Prisma 5.623,00
Posters DISSENY Prisma 263,00
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Revista DISSENY Prisma 4.523,00
Plafé 2018 + patros DISSENY Prisma 724,00
Triptics DISSENY Prisma 384,00
Artes Finales DISSENY Prisma 1.060.00
Brochure DISSENY Prisma 378,00
Dessuadores DISSENY Phoenix teefactory | 419,39
Instalacio DISSENY Copyshow 528,95
Vinils DISSENY Copyshow 495,00
Targetes sorteig DISSENY Copyshow 54,00
TOTAL DISSENY 17.676,34
Servidor Informatica UPC 15
Copisteria COMUNICACIO Canon

CORPORATIVA
Viatge GENERAL 2.099,60
TOTAL DESPESES FORUM 51024,02

*Cal dir que desconeixem la despesa de I’Escola per contractar els vols i [’hotel,

aixi que no s’ha inclos.

5.2. EMPRESES PARTICIPANTS FORUM ETSEIB

A continuacid, s’exposa una taula amb diverses dades de la realitzacio del Forum,
enfocades a la participacio de les empreses.
Al llarg del Forum ETSEIB 2019 es van realitzar un total de 51 activitats, repartides
en 16 conferéncies, 11 workshops, 18 cafés col-loquis i 6 entrevistes.

CONCEPTE NOMBRE
Total d’empreses participants 71
Empreses noves 19

Total d’empreses edicioé passada 70
Despesa mitjana per empresa 1.677,93 €
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5.3. DESPESES PER EMPRESES

Stand pequeiio 1.865,00 €
- silla, mostrador, mueble folletos, dispensador
folletos
Stand pequefiio 1.710,00 €
_ mobiliario alto
Silver pack 2.150,00 €
Silver pack 1.950,00 €
'BERTRANDT ~ Silver pack 2.000,00 €
_ conferencia 750,00 €
Stand pequeiio
Silver pack 1.840,00 €
_ mesa circular
SIMON  silverpack 1.800,00 €
Silver pack 2.150,00 €
Café coloquio
2 dietas
_ Stand pequeiio 1.600,00 €
Stand pequeiio 1.690,00 €
Silver pack 2.115,00 €
mostrador, taburete, mobiliario alto
2 dietes
_ Stand pequefio 1.500,00 €
Stand pequeiio 1.710,00 €
_ Mobiliario alto
Stand pequeiio 2.650,00 €
Silver pack 1.300,00 €
_ Patrocinador (-300€)
TECHNIP  Revista 300,00 €
'AYESA  silverpack 2.000,00 €
Stand gran 2.340,00 €
Televisor
2 dietes
patrocinador (-10%)
'HYPERION " workshop 700,00 €
Silver pack 2.090,00 €
_ mobiliario bajo
Stand pequefio 1.780,00 €
_ mobiliario alto, dispensador folletos
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Silver pack

1 dieta

Silver pack

2 dietes

Stand pequeiio
1 dieta

Gold pack

2 dietes

Silver pack
Stand gran

2 dietes

Stand pequeiio
Café coloquio
Stand pequeiio
Silver pack

2n dia
dispensador folletos
1 dieta

Silver pack
Gold pack

2 dietes

Stand pequeiio
2 dietes

Stand pequeiio
2 dietes

Stand pequeiio
Gold pack
Silver pack

2 dietes

Silver pack

1 dieta

Gold pack
mobiliario bajo
3 dietes
patrocinador (-10%)
conferencia
Silver pack

1 dieta

Silver pack

1 dieta

Stand pequefiio
Silver pack

2n dia

4 dietes

11

2.200,00 €

1.550,00 €

1.625,00 €

2.350,00 €

1.800,00 €
2.250,00 €

1.600,00 €
300,00 €

1.600,00 €
2.995,00 €

1.800,00 €
2.350,00 €

1.740,00 €
1.650,00 €
1.600,00 €
2.300,00 €
1.850,00 €

1.525,00 €

2.218,00 €

300,00 €
1.825,00 €

1.825,00 €

1.300,00 €
3.000,00 €




TRIGO  workshop 700,00 €
AUPCALUMNIL i Stond gran e
'KAUTEX ~ silver pack 1.800,00 €
| CAPGEMINISOGETI  Gold pack 2.300,00 €
(CAPGEMINI  Mobiliario alto 410,00 €
JALLIANZ " stand pequefio 1.600,00 €
Stand gran 1.700,00 €
2n dia
3r dia
Descuento (-4000€)
'ALTRAN  silverpack 1.800,00 €
Gold pack 2.070,00 €
_ patrocinador (-10%)
Gold pack 4.000,00 €
_ Stand pequeiio 1.600,00 €
Silver pack 900,00 €
_ Descuento (-900€)
 MALTHUSDARWIN ~ Silver pack 1.800,00 €
'RDTINGENIEROS | Revista 300,00 €
Stand pequeiio 1.650,00 €
Stand pequeiio 2.000,00 €
_ Conferencia - £
Stand grande 1.900,00 €
€
Stand grande 3 dias 5.700,00 €
_ Descuento - 4.750,00 €
Stand grande 3 dias 5.700,00 €
Mobiliario extra 245,00 €
Descuento - 4.750,00 €
Stand grande 3 dias 5.700,00 €
Mobiliario extra 155,00 €
Descuento - 4.750,00 €
Silver pack 1.800,00 €
Descuento (consulting) - 300,00 €
Mobiliario extra 110,00 €
'AMAZON  stand pequefio 1.600,00 €
Silver pack 1.800,00 €
Stand 2n dia 1.100,00 €
2 dietes 50,00 €
'NGNY  Revista 300,00 €
'TOTALINGRESSOS

119.133,00 €
12



5.4. BALANC ECONOMIC CONSULTING + FORUM ETSEIB

Consulting Day 2018:

INGRESSOS [€]

DESPESES [€]

BENEFICIS [€]

695,01 €

Forum ETSEIB 2019:

INGRESSOS [€]

DESPESES [€]

BENEFICIS [€]

51.024,02 €

13
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5.5. ENQUESTES

— GENERAL

De forma global, com valoren la seva
participacio en aquest esdeveniment?

m1
w2
@3
m4a
m5

Considera que s'han complert les seves
expectatives?

2,9

w1
m2
@3
m4
@5




El perfil d'estudiants que s'ha trobat
s'adequa a les seves necessitats?

2,9

M si

Hno

Creuen que després d'aquesta edicio
seria interessant tornar a participar?

M si

B no




—> ORGANITZACIO

Com valorarien el tracte dels
organitzadors?

|1
m2
=3
m4
@5

Considera que s'han solucionat els
seus dubtes i/o problemes de forma
rapida i eficag?

w1
w2
@3
m4
m5
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— UBICACIO

Com valoren el recinte on té lloc la
fira?

m1
m2
@3
m4
m5

Valorin el mobiliari del seu stand

m1
m2
m3
m4
ms

Com consideren la ubicacio del
stand?

w1
m2
@3
m4
@5




—> CATERING

Valorin la qualitat del menjar

3,0

mO
m1
m2
m3
m4
m5

Valorin I'atencio dispensada pel
personal del servei

3,0 3,0

w1
m2
@3
m4
@5
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—BAR

Com valoren el servei prestat?

3,1

mo
|1
m2
m3
m4
m5
Valorin la varietat dels productes
oferits?
|1
|2
@3
m4

@5

Valorin l'espai i el confort

m1
m2
m3
m4
m5




Valorin les qualitats del producte

31

m1
m2
m3
m4
m5

— WEB

Has visitat la nostra pagina?

B no

20




Consideren la informacid que apareix
atil?

|1
m2
@3
m4
@5

— ACTIVITATS

L'activitat realitzada ha complert les
seves expectatives?

|1
m2
@3
m4
@5

21




Valorin l'espai?

m1
m2
m3
m4
ms

Valorin els medis audiovisuals

w1
m2
=3
m4
@5

Resum de les enquestes a nivell d’organitzadors:

Aproximadament unes 35 empreses van omplir les enquestes. A més, hi havia
empreses que van contestar una part, pero l’altra no. Remarcar la bona impressi6 de
les empreses i la seva satisfaccio6 amb la organitzaci6. Com a punts de millora
comenten que hauria d’haver més estudiants, pero aixo és un tema que ja hem parlat
amb direccid i del qual anem tan escassos com estudiants tenim. La nostra valoracio
és bona.
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6.INCIDENCIES | PROPOSTES DE MILLORA

Per acabar, voldriem fer un resum d'algunes incidencies que ens hem trobat i
possibles propostes de millora:

» Reduccié de crédits i conseqiient davallada de l'assisténcia: Enguany ha estat el segon
any que per aconseguir 0,5 credits s'havien de fer 10 activitats. Sabem que l'objectiu del
Forum no és l'obtencio de credits pero hem notat un descens de l'assistencia forca important
sobretot a les conferéncies, i voliem deixar-ne constancia perqué hem tingut queixes
d'algunes empreses que no estaven del tot satisfetes amb les activitats.

« No realitzar activitats avaluables o d'assisténcia obligatoria (examens, continuades,
practiques, etc.) durant els dies del Forum: Es una cosa que vam comentar a la reuniéde
presentacio de l'equip amb l'equip de direccié de 'Escola, i l’any passat, pero que finalment
no s'ha dut a terme. Ens agradaria que es valorés de cara a l'edicio6 futura, ja que creiem que
aixo ajudaria als estudiants a poder assistir a les activitats més tranquil-lament.

« No coincidir amb el Dia de la Dona (8 de marg): Aquest any s’ha procurat no fer el Forum
a la setmana de la Dona (aquella que inclou el 8 de mar¢). Proposem seguir prenent aquesta
decisio en edicions futures, per tal de mantenir una relaci6 minimament cordial amb
’Assemblea de Dones de ’ETSEIB.

« No coincidir amb altres Forums UPC (especialment Terrassa): Algunes empreses van
haver de dividir-se perque els coincidia en el mateix dia el nostre esdeveniment amb el seu
i volien assistir als dos. El Forum ETSEIB fa molts anys que es realitza la 2a setmana de marg,
aixi que s'hauria de parlar amb ells a principi de curs per tal de solucionar-ho, sigui nosaltres
o des de l'Escola. Tot i aixi, és un mal menor.
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e Reducci6 drastica del nombre de revistes i tirada més curta de bosses d'obsequis pels
estudiants: La revista és l'item més car del pressupost del departament d'lmatge i creiem
que no és necessari imprimir el mateix nombre de revistes, ja que els estudiants que no
busquen practiques/feina no li fan molt de cas. Per solucionar-ho hem fet un nombre molt
més reduit de revistes que han pogut agafar tots aquells alumnes que ho han desitjat i la hem
penjat en format digital. Aixi, ens hem estalviat més de 1500 revistes.

Respecte al nombre de bosses d'obsequis creiem que també cal reduir la tirada tot i queno
tan drasticament, perque al final de l'esdeveniment sempre ens sobren un munt de bosses
d'estudiants que no les passen a recollir. Confiem en que aixi retallarem la despesa del
departament d'Imatge aixi com contribuirem en ser més sostenibles.

 Moleéstia pel Sol: Al primer estand del passadis (NEXE) sobretot, els molesta molt la llum
del sol a primera hora de la tarda que entra des de la placa de l'enginy. Aquest any s’han
utilitzat els posters sobrants de ’entrega de la copisteria per penjar-los a la franja del sol.
Ha estat molt efectiu, ens ho han agrait molt i proposem seguir amb aquest fil.

« Professors: Algunes empreses se'ns han queixat que hi ha professors que s'acosten als
estands per recol-lectar material i estan una mica en contra, ja que la fira esta més encarada
als estudiants.

¢ Preu dels credits: Ens agradaria fer una proposta de cara als anys vinents pel que respecta
als preus dels crédits dels organitzadors. Fins ara, als organitzadors se’ns ha cobrat els
credits del Forum com a preu d’assignatura, enlloc de computar com a credits convalidats.
La diferencia de preu és superior a 30€/credit. Pensem que s’hauria de canviar el tipus de
preu donat que no usem ni aules, ni material docent, ni professor docent... Es a dir, no
gastem el que realitzar una assignatura implica. Per aquesta rad, volem proposar que es
revisi el preu que paguem per crédit pel fet de ser organitzadors del Forum.
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